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3 Mini-Aktionsideen, die im Dezember verkaufen 
Für Handmade-Labels, die sagen: Ich hab´ keine Zeit – aber will verkaufen.​
Wir haben hier 3 einfache Ideen für dich ohne Launch und ohne Stress. ​
 

1. 🎀 Bundle it, Baby 

Aktion: Erstelle ein Geschenk-Bundle aus zwei bis drei Produkten, die sich perfekt ergänzen.​
​
​ Beispiel: Seife + Handtuch + Minikarte als „Wellness für Zuhause“-Set.​
 ​
Wie du’s kommunizierst: 

„Für alle, die noch ein Geschenk mit Herz suchen: Unser kleines Verwöhn-Bundle 
ist genau das Richtige – liebevoll verpackt & sofort versandbereit.“​
​
Tipp: Benenne das Set emotional (z. B. „Danke, dass es dich gibt“-Set) und 
platziere es sichtbar auf der Startseite in deinem Azoo Shop. 

 

2. 🎅 Goodie dazu – weil Nikolaus ist 

Aktion: Verschenke vom 6.–8.12. ein kleines Extra zu jeder Bestellung.​
​
​ Beispiel: Ein Mini-Anhänger, ein Tee, ein schöner Aufkleber. 

Wie du’s kommunizierst: 

„Nikolaus-Special 🎁 – diese Woche wartet in jeder Bestellung ein kleines Extra auf 
dich. Einfach, weil wir die Vorweihnachtszeit lieben!“​
​
 Tipp: Zeig in Stories, wie du die Goodies einpackst – das schafft Nähe & Trust. 
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3. ✨ XMAS-Rabatt auf dein Bestseller-Produkt 

Aktion: Biete auf ein ausgewähltes Produkt einen kleinen, zeitlich begrenzten Rabatt – 
z. B. 10–15 %. 

Beispiel: Dein Bestseller-Schlüsselanhänger bekommt bis Sonntag einen 
„XMAS-Liebe“-Preis. 

Wie du’s kommunizierst: 

„Unser meistverkauftes Produkt? Diese Woche für dich zum XMAS-Preis – 
weil Geben schöner ist als Haben. Gilt nur bis Sonntag!“ 

Tipp: Nutze in deinem Azoo Shop die Preissenkungs-Funktion und ergänze 
den Hinweis in der Produktbeschreibung. Verlinke direkt in Stories & Postings 
auf das reduzierte Produkt. 

 

Ganz wichtig zum Schluss:  

Viel Spaß bei der Umsetzung und nicht vergessen: Du musst nicht perfekt sein. ​
Und wenn du dabei Unterstützung brauchst – wir von Azoo sind für dich da 💛 
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