7 Wege, deinen SALE auflerhalb deines Azoo-Shops
sichtbar zu machen

1. Instagram Story mit Countdown & Link

Was tun?

Starte 2—3 Tage vor dem Sale einen Countdown-Sticker in deiner Story. Sag deinen
Follower:innen, sie sollen ihn aktivieren.

Am Sale-Start ersetzt du ihn durch einen Link-Sticker zu deiner SALE-Kategorie.

Wie hilft Azoo?
<~ Du kannst in Azoo einfach eine eigene Kategorie fiir SALE-Produkte anlegen.
) Den Link dazu kopierst du direkt in den Story-Sticker — kein extra Tool nétig.

2. Lokale Facebook-Gruppen & Handmade-Communities

Was tun?
Nutze Facebook um dich und dein Angebot zu zeigen. Tritt entsprechenden Gruppen deiner
Nische bei und teile ein Bild deines Produkts + einen ehrlichen Text in relevanten Gruppen.

Wie hilft Azoo?
<~ Der SALE-Hinweis wird automatisch im Produktbild angezeigt, ohne dass du extra

Grafiken erstellen musst. Du brauchst nur den Link und ein gutes Produktfoto aus deinem
Shop.



3. Newsletter an deine Kund:innen

Was tun?

Schicke eine personliche E-Mail an deine Kund:innen mit einem klaren, fairen Angebot.

< Nutze spannende Betreffzeilen, die deine Zielgruppe anspricht wie z. B.: ,Klein & fein: Mein
Handmade Black Friday Sale.”

Wie hilft Azoo?
<~ Du kannst im Newsletter direkt auf deine SALE-Kategorie oder einzelne Produkte
verlinken. Die SALE-Angebote sind in deinem Shop automatisch deutlich hervorgehoben.

4. WhatsApp-Broadcast oder Community-Channel

Was tun?
Erstelle eine WhatsApp-Liste oder Broadcast-Channel fur deine Stammkund:innen.
Teile dort direkt deinen SALE-Link + ein Bild oder Bildschirmfoto.

Wie hilft Azoo?
<~ Azoo ist mobil optimiert, d. h. der Link fihrt direkt zu einer gut lesbaren Shop-Seite,
auch auf dem Handy. Kein Shop-App-Download noétig — einfach klicken & kaufen.

5. Pinterest-Pins mit SALE-Produkten

Was tun?
Erstelle einfache Pins aus deinen Produktbildern mit Text-Overlay: ,Jetzt reduziert — nur bis xy.*
Verlinke den Pin zur SALE-Kategorie deines Azoo-Shops.

Wie hilft Azoo?
< Du kannst deinen Shop easy mit Pinterest verknupfen - hier erfahrst du, wie.


https://help.azoo.co/faq/733-784/wie-uebertrage-ich-meine-produkte-zu-pinterest

6. QR-Code auf Kartchen oder Verpackung

Was tun?
Druck einen QR-Code zur SALE-Kategorie aus (z. B. mit gr-code-generator.com).
Leg ihn neuen Bestellungen bei oder verteile ihn auf Markten, Pop-ups oder Kooperationen.

Wie hilft Azoo?
<~ Der Link zur SALE-Kategorie ist immer gleichbleibend und stabil, egal ob du neue
Produkte hinzufligst oder den Rabatt beendest. Du musst den QR-Code nur einmal erstellen.

7. Kooperationen mit anderen Handmade-Labels

Was tun?

Tu dich mit 1-2 befreundeten Shops zusammen.

Jede:r empfiehlt im eigenen Newsletter oder der Instagram-Story die anderen — z. B. als ,Black
Friday Handmade Tipps®.

Wie hilft Azoo?

<~ Verknipfe deinen Shop mit Instagram oder / und einem Newsletter Tool. Verlinke von dort
aus auf deine SALE-Kategorie. Das wirkt professionell, aber menschlich — ideal fur ehrliche
Empfehlungen.

Ganz viel Erfolg und SpaR bei der Umsetzung dieser Tipps.
Dein Team von Azoo
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